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TECHNIK UND VERMARKTUNG

Warenpräsentation: In Bewegung bleiben
Eine gelungene Warenpräsentation lebt davon, dass sie je nach Jahres- und Tageszeit sowie nach Produkt variiert. 
Flexibel einsetzbare und verschiebbare Verkaufstische und Regale sind da eine gute Option. 

	➤ Manchmal entdeckt man sie als Kun-
de, wenn man einen Hofladen betritt: 
Dunkle Ecken, in denen die ungenutz-
te Spargeltheke gelagert wird, bis die 
Saison wieder startet, oder das Regal, 
das gerade irgendwie nirgends so richtig 
gut hinpasst. Besser wäre es doch, wenn 
man die Spargeltheke nach der Saison für 
ein anderes Produkt oder vielleicht als 
Kasse nutzen könnte und wenn sich das 
Regal ganz leicht zusammenbauen- und 
verstauen ließe.  
Voraussetzung dafür sind entsprechend 
flexible Möbel, die eine Mehrfachnutzung 
bzw. Umgestaltung möglich machen. Das 
spart Platz und Investitionskosten.  
Unsere Beispiele zeigen, dass Flexibilität 
viele Gesichter hat: So können Räume 
durch entsprechende Möbel nach der 
Saison ganz neu genutzt, die Warenprä-
sentation der Jahreszeit angepasst und 
so kann sogar tageweise flexibel reagiert 
werden.� kr

FLEXIBLE ÖFFNUNGSZEITEN
Flexibilität hört nicht bei den Öff-

nungszeiten auf, wie die vielen 
Selbstbedienungskonzepte zeigen.  
Dieser Laden kombiniert die tradi-
tionelle Bedienung über die Theke 
(oberes Bild) während der üblichen 
Öffnungszeiten mit einem Selbst-
bedienungs-/Selbstzahlerbereich 
(unteres Bild) nach Ladenschluss. 
Dann bleibt nur noch der Selbst-

bedienungsladen geöffnet, Zugang 
und Bezahlung erfolgen über  

EC-Karten-Registrierung. 

Umnutzung des Raumes außerhalb der Saison

In diesem Spargelbetrieb 
werden außerhalb der Saison 
Brände hergestellt. Doch wo-
hin mit Theke, Regalen und 
Co.? Der Direktvermarkter 
kann sie ohne professionelle 
Hilfe in Kisten verpacken 
und zur Saison eigenständig 
wieder aufbauen. 

Nach der Spargel- und Erd-
beersaison sollen in diesem 
Hofladen große Veranstal-

tungen gefeiert werden. 
Die Metallzargen unter den 
Theken und den Regalen er-

möglichen es, die Möbel mit 
einem Hubwagen oder einem 

Gabelstapler aus dem Raum 
zu befördern.� Fotos: sg Ladenbau

Beispiel 1 
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Regale mit Rollen 

Erleichterung der täglichen Arbeit: 
Die einfachste Lösung, um Möbel von 

A nach B zu schieben, sind Rollen. 
Beim Obst- und Gemüseregal ist das 
vor allem in Hinblick auf anfallenden 

Schmutz wie Blattwerk oder Staub 
sinnvoll. Die Reinigung wird so um 

einiges leichter. 

In diesem Hofladen finden 
nach Ladenschluss Lesungen 
und andere Veranstaltungen 
statt. Durch die rollbaren 
Regale ist das kein Problem. 

Beispiel 2 

Flexibel je nach Tageszeit

Flexibel reagieren auf die Tageszeit: Das ist 
mit diesem Regalsystem mit über 30 ver-
schiedenen Präsentationsmodulen wie 
Schwingen, Körben, Regalböden oder Ein-
zelbrotpräsentern möglich. Jedes Element 
lässt sich vollkommen variabel, schnell und 
ohne Werkzeug in dafür in der Rückwand 
eingearbeiteten Buchsen oder Schienen ein-
und auch blitzschnell wieder aushängen.  
� Fotos: Schrutka-Peukert

Beispiel 3 

Pilzanbau als 
Ergänzung

Wir bieten Ihnen Bioland-Pilzsubstrate 
für Champignons mit dem ent-
sprechenden Know-How.

Ohne große Investitionen ein weiteres 
Standbein für Ihren Betrieb.

Wir stehen für langjährige 
Erfahrung im Pilzanbau und 
begleiten Sie gerne bei 
Ihrem Start.

Moser Vertriebs GmbH
Am Hauweg 46, 
40764 Langenfeld
Tel: 0049 / 2171 / 737231
benno.moser@moservertrieb.de
www.moser-vertrieb.com

Axel Dietrich . 73061 Ebersbach . info@dietrich-spezialitaeten.de 
Tel. 07163  9957578 . Fax 07163  9957579 . mobil 0172-7695430

Jetzt registrieren auf 
www.dietrich-spezialitaeten.de

DER PARTNER für Ihren Hofl aden

ESSIGE  *  ÖLE  *  LIKÖRE
FEINKOST  *  SPIRITUOSEN
FLASCHEN  *  ZUBEHÖR

Unsere
leckeren
Frühjahrs-

boten

Sortimentserweiterung

+Bester Durum-Hartweizengries
+Sehr hoher Eigehalt
+Schonende Herstellung
+Bundesweite Lieferung
  auch bei geringen Abnahmemengen
+Etikettenservice,
  z.B. mit ihrem eigenen Logo etc.

Spitzenqualität aus
dem Westerwald

Eier- & Nudelhof Becker GmbH     Im Rötherfeld 6     65589 Hadamar
Tel.: 06433-9161-0   Fax: 06433-9161-22   Mail: info@nudelhof.de   www.nudelhof.de

Neu
+Dinkelnudeln
+glutenfreie Nudeln
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Sinnvolle Mehrfachnutzung von Spargeltheken

Die Spargeltheke lässt sich nach der Saison 
dank eines waagerechten Einsatzes für die 

Auslage von Beerenfrüchten nutzen. Außer-
dem kann man einen Kasseneinsatz einbauen.  

Während der Saison wird der Spargel aus einer 
Bedientheke heraus verkauft. Außerhalb der 
Saison lässt sie sich per Knopfdruck zur Selbst-
bedienungstheke umfunktionieren, indem die 
Scheibe eingezogen wird.  � Foto: F. Schildmann

Beispiel 4 

Haben Sie noch Fragen? Rufen Sie uns gerne an!
Sabrina Holtkamp
Tel: 02501 801 4177 | E-Mail: sonderverkauf@lv.de

Jetzt Partner 
werden und 
bestellen!

Volles Rückgaberecht der nicht verkauften Hefte. Senden Sie uns 
einfach die Titelbilder der unverkauften Exemplare zurück. Anhand 
der Retoure wird eine Gutschrift erstellt.
Nachbestellungen, Aussetzungen und Änderungen der Liefermen-
ge sowie die Einstellung der Belieferung sind jederzeit möglich.

risikofrei und flexibel

Machen Sie Ihre 
Kunden glücklich!

Langfristige Kundenbindung
Ergänzen Sie Ihr Sortiment und 
steigern Sie ihren Umsatz!

Praktisches Holzdisplay

40 % Handelsrabatt

Mit unserem praktischen, 
flexiblen Holz-Display kön-
nen Sie unsere Titel immer 
perfekt präsentieren. 
Sie beteiligen sich 
mit 5 €.


