Ladenbau

Konzept mit
POS-Inseln

Naturlich wirkt das neue Ladenkonzept bei der Einzel-
handels-Gartnerei Niedermair in St. Lorenzen (Italien)
nicht nur auf den ersten Blick frisch und schon gestaltet.
Denn auch der zweite Blick macht deutlich: Hier steckt
viel Know-how uber die Kundenfiihrung und die Arbeits-
abldufe in einem Konzept aus einem Guss dahinter.
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Der Floristkbereich wurde komplett neu eingerichtet und setzt die Produkte ins rechte Licht.

Die Einzelhandels-Girtnerei Niedermair ist
eine gelungene Neugestaltung eines Famili-
enbetriebes, welcher sich neu aufstellt und
auch fiir die nichsten Jahrzehnte fit sein will.
Das ist sehr gelungen, da Matthias Golze in
der Inneneinrichtung mit viel Gespiir fiir die
Bediirfnisse der Kunden und Mitarbeitern
komplett neu aufstellte. Durch ein offenes,
tibersichtliches Konzept und eine verbesserte
Wegefiithrung entstand ein Verkaufsraum fiir
die Floristik, der zum Stobern und Genieflen
einlddt - und gleichzeitig den Arbeitsalltag
der Mitarbeiter spiirbar erleichtert. Besonde-
res Highlight: die grof8ziigige Thekenanlage,
die sowohl Prisentation als auch Handling
perfektionieren. Eine moderne Beleuchtung
setzt Pflanzen und Dekoartikel zudem per-
fekt in Szene — und sorgt fiir eine stimmungs-
volle Atmosphire. Der Floristikbereich und
der Eingangsbereich sind in einem dreige-
schossigen Massivbau in einer Flachdach-
ausfithrung zu finden. Die Verkaufs- und
Nebenrdume bieten gute Arbeitsabliufe.
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Die Niedermaiers arbeiteten Hand und Hand mit den Lieferanten zusammen.

Ladenbau mit guten Ideen

Im Verkaufsraum gefillt die lange Theke mit
drei Kassen sowie einen Bindebereich fiir die
Gestaltung der individuellen Striufle. Die Ver-
kaufstische stehen auf Rollen und lassen sich

jederzeit neu anordnen. Die einzelnen Pro-
duktprisentationen sind farblich sortiert. Da-
riiber hinaus sind dort fertige Werkstiicke,
Pflanzen oder Schalen zu finden. Die Produk-
te in den Regalen riicken Glas, Keramik und
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Bedarfsartikel in die Nihe der Blumen und
Pflanzen. Sie ergdnzen das Sortiment und sor-
gen fiir Impulskdufe, da der Kunden kleine
Geschenkideen offeriert bekommt. Die Ge-
staltung der Elemente wirkt natiirlich, greift
die Holzoptik der Region modern auf und ist
pflegeleicht. Mit einem schliissigen Beleuch-
tungskonzept sorgte Golze dafiir, die Produkte
ins rechte Licht zu riicken. Die ausgewogene
Mischung aus direktem und indirektem Licht
und die Wahl der Farbtemperatur sowie der
Beleuchtungsstirke sorgen fiir eine angeneh-
me Einkaufs- und Verweilatmosphére. Die
Einzelhandels-Gértnerei punktet mit einer
grofiziigigen Gestaltung der Verkaufsberei-
che. Als Schwerpunkt der Einzelhandelsgirt-
nerei ist der Bedarf mit girtnerischen Pro-
dukten anzusehen. Dies sind neben den Sai-
sonpflanzen auch Gemiise-Jungpflanzen
und Kriuter fiir die Kunden, die im eigenen
Nutzgarten aktiv sind. Die Verkaufsanlage
liegt im Pustertal und wird von den imposan-
ten Dolomiten umgeben. Die Gértnerei Nie-
dermair geht mit dem Neubau der komplet-
ten Verkaufsanlage einen groflen Schritt in
die Zukunft, da auch die vierte Generation
das Unternehmen weiterfithren will.
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Anzeige —

Service & Ideen

Das Wegekonzept, aber auch die einzelnen Arbeitsberei-
che sind funktional gestaltet. Hinzu kommt im Floristikbe-
reich ein fiir die Kunden nicht einsehbarer Arbeitsbereich,
wo sich die Tische in der Héhe individuell anpassen lassen.
Dies ist optimal gestaltet und sorgt fiir gute Arbeitsbedin-
gungen. Das Ziel ist, im Arbeitsbereich gréRere floristische
Auftrage fiir Beerdigungen, Events und Hochzeiten oder
einzelne Werkstlicke in Serie anzufertigen. Die Kunden er-
hielten zusatzlich auch im Kalthaus einen Anlaufpunkt, wo
Pflanzschalen oder Balkonkasten gestaltet werden kén-
nen. Hier sind alle Bedarfsartikel optimal angeordnet und
stehen jeweils den Pflanzen in direkter Zuordnung. Das er-
leichtert auch die Prasentation der Pflegeprodukte, wel-
ches im Kalthaus zu finden sind.
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Die Bindetische lassen sich in der Héhe her anpassen
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Individuell geplant. |
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